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Relacja Dostawca-Bank dzisiaj

IT w instytucjach finansowych
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Relacja Dostawca-Bank jutro? Partnerstwo strategiczne

IT w instytucjach finansowych

Partnerstwo strategiczne umożliwi zostanie Bankiem 

pierwszego wyboru dla finansowania inwestycji

POZYSKANIE NOWYCH KLIENTÓW

Finansowanie bankowe transformacji 

energetycznej jest jednym z kluczowych celi w 

strategiach banków

FINANSOWANIE ZIELONYCH PROJEKTÓW

Realizacja PoC nowych usług bankowych w 

oparciu o najnowsze technologie

POC

Spółki Dostawcy działające na Polskim rynku biorą udział w 

realizacji projektów strategicznych w Polsce

UDZIAŁ W DUŻYCH INWESTYCJACH

Dostawca wprowadza na polski rynek 

nowoczesne, sprawdzone globalnie 

rozwiązania i usługi IT. 

NOWOCZESNE ROZWIĄZANIA IT 

Możliwość korzystania z centrów B+R i 

najnowszych rozwiązań. Prototypowanie

CENTRA B+R W KRAJU I NA ŚWIECIE 

BANK

DOSTAWCA 

PARTNERSTWO FINANSOWE

ROZWIĄZANIA IT, CYBERBEZPIECZEŃSTWO

INNOWACJE, B+R, AI 

Bank, aby się rozwijać potrzebuje stałego 

dostępu do bazy skalowalnych, elastycznych, 

bezpiecznych i efektywnych systemów i usług IT

TECHNOLOGIE IT

Udział dostawcy w w realizacji „zielonych” 

projektów rozwoju zielonej energii, e-

mobilności, itd. 

REALIZACJA PROJEKTÓW „ZIELONYCH”

TRANSFORMACJA ENERGETYCZNA

KO-KREACJA
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Partnerstwo strategiczne – Sposób implementacji

IT w instytucjach finansowych

1. MoU pomiędzy Bankiem a Dostawcą definiujący obszary współpracy

Grupy robocze w uzgodnionych zakresach

Wymiana wiedzy (know-how Dostawcy)

Operacjonalizacja Strategii Banku

Mapowanie Interesariuszy

Zmapowana na Strategię Banku oferta 

produktów i usług Dostawcy

Warsztaty (biznes, technologia, strategia)
2. Umowa(y) ramowe

Bank - Dostawca

InvestmentsUsługi inżynieryjne

/Konsulting IT

Systemy AI

Innowacyjne rozwiązania i usługi Dostawcy wspierające 

Odporność cyfrowa, 

cyberbezpieczeństwo

Systemy ERP/CRM

Instrastruktura IT

Inne

3. Partnerstwo strategiczne Bank-Dostawca i portfolio projektów

Metody współpracy:Produkty wspólnych prac:
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Globalne przykłady firm realizujących partnerstwa strategiczne z dostawcami
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