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IT w instytucjach finansowych HITACHI
Relacja Dostawca-Bank dzisiaj
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IT w instytucjach finansowych HITACHI
Relacja Dostawca-Bank jutro? Partnerstwo strategiczne

PARTNERSTWO FINANSOWE

UDZIAL W DUZYCH INWESTYCJACH @ ) POZYSKANIE NOWYCH KLIENTOW

Partnerstwo strategiczne umozliwi zostanie Bankiem
pierwszego wyboru dla finansowania inwestycji

Spotki Dostawcy dziatajgce na Polskim rynku biorg udziat w
realizacji projektow strategicznych w Polsce
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REALIZACJA PROJEKTOW ,,ZIELONYCH FINANSOWANIE ZIELONYCH PROJEKTOW

Udziat dostawcy w w realizaciji ,zielonych”
projektéw rozwoju zielonej energii, e-
mobilnosci, itd.

Finansowanie bankowe transformac;ji
energetycznej jest jednym z kluczowych celi w
strategiach bankow
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ROZWIAZANIA IT, CYBERBEZPIECZENSTWO

_____________________________________________________

: NOWOCZESNE ROZWIAZANIA IT &=
! Dostawca wprowadza na polski rynek DOSTAWCA

______________________________________________________________

TECHNOLOGIE IT

Bank, aby sie rozwija¢ potrzebuje statego
dostepu do bazy skalowalnych, elastycznych,
bezpiecznych i efektywnych systemoéw i ustug IT !

7

nowoczesne, sprawdzone globalnie
rozwigzania i ustugi IT.

INNOWACJE, B+R, Al

’

CENTRA B+R W KRAJU | NA SWIECIE

Mozliwo$¢ korzystania z centrow B+R i KO-KREACIA
najnowszych rozwigzan. Prototypowanie

Realizacja PoC nowych ustug bankowych w :
oparciu o najnowsze technologie !
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IT w instytucjach finansowych HITACHI
Partnerstwo strategiczne — Sposob implementacji

1. MoU pomiedzy Bankiem a Dostawcg definiujacy obszary wspotpracy

Operacjonalizacja Strategii Banku Warsztaty (biznes, technologia, strategia)

2. Umowa(y) ramowe

Mapowanielinteresanuszy Bank - Dostawca Wymiana wiedzy (know-how Dostawcy)

Zmapowana na Strategie Banku oferta

STedlR | v Dty Grupy robocze w uzgodnionych zakresach

Innowacyjne rozwigzania i ustugi Dostawcy wspierajace

Odpornos¢ cyfrowa,

cyberbezpieczenstwo Instrastruktura IT

Systemy Al

Ustugi inzynieryjne Systemy ERP/CRM Inne
/Konsulting IT

3. Partnerstwo strategiczne Bank-Dostawca i portfolio projektow




Globalne przykiady firm realizujacych partnerstwa strategiczne z dostawcami
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